A Mentimeter

Wie viele Jahre sind Sie schon im Vertrieb tatig?

Untexr 5 Jahre

5 bis 10 Jahzxe
Uber 10 Jahre




A Mentimeter

Wie wichtig 1st Ihnen regelmalRiger Austausch mit Partnern (z. B. Jour Fixes)?

Sehr wichtig

Nett, aber nicht entscheidend

. -

Kaum relevant
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A Mentimeter

Was war Ihre grofgte Herausforderung in IT-/Digitalprojekten im letzten Jahr?

access VS moderne losung
neue cloud-l6sungen

lange entscheldungszelten
o unW1ssenhelt -
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A Mentimeter

Wie organisieren Sie aktuell Ihre Leadgenerierung?

Kombination

Figenleistung

Mit Agenturen
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¥ Mentimeter

Was 1st aktuell Ihre grolzte Hurde 1im Marketing?
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A Mentimeter

Welches eine Wort beschreibt fur Sie eine i1deale Partnerschatt?

' zuverla551gkelt . Iespekt

‘transparenz '_f a 1
vertrauen

‘ eIfO].g unkompllzlert ‘
' 8lelchgestellt 1oya11tat ‘

offenheit




